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"The give and take of debating, the
testing of ideas, is essential to democracy."

J.F. Kennedy (1960)

Lectuur
wijzer

Werken aan debat-

vaardigheden

Peter M. Van Der Geer

DEBATING
Deze interactieve training zet de deelnemers centraal. Aan de hand van een eenvou-
dige structuur leer je omgaan met tijdsbestek, argumentatie en overtuigingskracht.
Jouw actieve participatie zet zich om in actieve kennis.

Opgelet: Debating is geen synoniem van onderhandelingstechnieken en gaat niet uit
van het bereiken van een consensus, maar wel van het overtuigen van een publiek
en/of jury.

INHOUD

- Debating als spelvorm
- Presentatietechnieken en woordgebruik
- Jouw voorbereiding
- De kracht van oneliners
- Tips & Tricks
- Soorten argumenten en hun weerlegging

DOELSTELLING

Leer je mannetje staan. Deelnemers leren argumenteren en hun argumenten over te
brengen. Technieken, tips en trucs aan de lijve ondervinden. Op het einde van deze
training zijn de deelnemers gegroeid in hun presentatie- en argumentatietalenten.

DOELGROEP

1. Politici, politieke partijen en hun jongerenafdeling
2. Leerkrachten, gezien Debating deel uitmaakt van het leerplan
3. Verantwoordelijken & deelnemers van openbare debatten
4. Iedereen die zijn argumentatietechnieken wil bijschaven

TRAININGSMOGELIJKHEDEN DUURTIJD
1. De bating introduction 1 dagdeel
2. Debating 2 dagdelen
3. Debating advanced 2 dagdelen
4. Debating voor juryleden 1 dagdeel
5. Debating voor leerkrachten 1 dagdeel

PRAKTISCH

Aantal deelnemers: min. 6 - max. 30
Inbegrepen: syllabus, dataprojectie, trainingsmateriaal
Niet inbegrepen: zaalhuur, maaltijden, eventuele 
overnachtingen




